
Základné okruhy tém k prípravným trhovým konzultáciám v rámci 
zákazky „Prímestská autobusová doprava Trnavského samosprávneho 

kraja  (TT SK)“ 
 
 
 

1) Špecifiká komerčného regionálneho dopravcu: 
- diskusia k typom zmlúv používaných v komerčnej osobnej doprave, 
- skúsenosť s nepravidelnou dopravou, diaľkovou dopravou, kyvadlová preprava 

zamestnancov do zamestnania, 
- diskusia k spôsobu odmeny za zabezpečenie dopravy (dňová odmena, odmena 

v závislosti tkm / liniek) v komerčnej osobnej doprave 
 

2) Diskusia k osobitným skúsenostiam dopravcu: 
- skúsenosti s využívaním nízkopodlažných autobusov a autobusov s elektrickým 

výťahom pre cestujúcich s obmedzeniu / zníženou pohyblivosťou, 
- skúsenosti s využívaním menších autobusov (do 20 miest na sedenie), 
- vplyv veľkosti autobusov na cenotvorbu a výšku nákladov, 
- zvyšovania nárokov na pracovnú silu z dôvodu nedostatku vodičov na 

pracovnom trhu osobitne v ekonomicky najsilnejšom regióne 
 

3) Manažovateľnosť nákladov a flexibilita 
- podiel jednotlivých nákladov na celkových nákladoch a možnosti optimalizácie 

nákladov súvisiacich s výkonom služieb, 
- možnosti optimalizácie nákladov, určenie základného mechanizmu, 

modelovanie valorizačného vzorca vzhľadom k predpokladaným zmenám, 
- štruktúra miezd vodičov – pevná a pohyblivá časť mzdy, cestovné náhrady 

a ostatné zložky mzdy v kontexte zmien v hospodárstve, 
- skúsenosť zo zahraničnými zamestnancami a ich mzdy 

 
4) Kolísanie výkonov – akceptovateľná miera znášania rizika 

- diskusia o možnosti medziročného a celokontraktového kolísania výkonov, 
- definovanie časového predstihu informačnej povinnosti voči plánovanej zmene 
- diskusia o možných podmienkach a akceptovateľných zmenách pri zavedení 

integrovanej dopravy počas zmluvného vzťahu, 
- informácia o možnosti zavedenia integrovanej dopravy v regiónoch počas 

trvania zmluvného vzťahu a dopad tejto zmeny na dohodnuté zmluvné 
podmienky 

 
5) Podmienky možného nástupu dopravcu do nového regiónu 

- časové faktory vplývajúce na nástup – vozový park, počet vodičov, 
- diskusia k možnosti predloženia dokumentov pred podpisom zmluvy z dôvodu 

získania istoty (dôvery) o schopnosti nastúpiť na plnenie v stanovenom 
termíne, 

- technické zázemie (servis a pod.), 
- faktory ovplyvňujúce nástup a obmedzenie rizikového správania, 



- možnosti predloženia kvalifikovanej podmienky, typu dokumentu pred 
podpisom zmluvy z dôvodu získania istoty o schopnosti nastúpiť na zmluvné 
plnenie, 

- personálny nábor vodičov pri nástupe v inom regióne, 
- akceptovanie lokálnych podmienok, 
- možnosti subdodávky služby, 
- diskusia o podmienkach preukázania serióznosti a primeranosti pripravenosti 

zmluvného partnera na zabezpečenie predmetu zákazky v momente podpisu 
zmluvy, 

- identifikácia dokumentov z dôvodu získania záruk o schopnosti nastúpiť v 
stanovenom termíne 

 
6) Vstupy na autobusové stanice: 

- spôsob cenotvorby tejto položky a majetkových pomerov v obsluhovanom 
regióne, 

- otázka koho zodpovednosť by malo byť zmluvne zabezpečiť vstupy na stanice 
 

7) Vstup dopravcu do nového regiónu: 
- Vybudovanie technologického zázemia 
- Otázka využívania existujúcich dopravných kariet 
- Vysporiadanie sa s novými investíciami 

 


